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AFFARSOMRADEN

SME

Vi riktar oss initialt mot mindre féretag
med ett erbjudande som innebar
inbrottsskydd, branddetektion och

kameradvervakning.

B2C

Vi riktar oss primart mot manniskor som
ager sin bostad och erbjuder sakra och
moderna trygghetsldsningar som ger ett
effektivt skydd mot inbrott, brand samt
fukt- eller vattenskador. Vi skyddar idag ca
30 000 svenska hem.
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MISSION
Var uppgift ar skydda det som ar viktigt for vara kunder.
Det skapar trygghet och vi gor det enkelt att vara
kund hos oss.
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Vi vander oss till privatkMﬁLgtag och ska vara det naturliga valet for
att skapa trygghet och tiIIfC')rIitljghét genc’nnovativa sakerhetsldsningar,

engagemang och kompetens.

Hos oss ar sakerhet personlig och det ska vara enkelt

att vara kund.




a Larm i Sverige AB ska vara ett av
>tsbolagen i Sverige och vara den
arbetsgivaren inom sakerhetsbrans
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AFFARSMODELLEN

Erbjudande —)

Kundanpassade sakerhetsldsningar i form av
Inbrottslarm, Larmcentral med vaktartjanst,
Brandlarm, Kameradvervakning, Innovativa

mjukvaruldsningar, Skydd mot vattenskador, Virderinaar

Elektroniska dorrlas, Smarta hem produkter 9

samt tillhérande tjanster LYSSNA, FORSTA OCH TA ANSVAR

Var lyhérd och lyssna pd kollegor, kunder och partners. Respektera andras dsikter och lat alla komma till
tals. Ndr du lyssnat och forstdtt tar du ansvar for fragan tills den dr (6st.

VAR HJALPSAM, HALL VAD DU LOVAR OCH LITA PA VARANDRA
Forsok alltid vara hjdlpsam och lova inget du inte kan sta for. Vdga sdga nej direkt om du inte kan
leverera och lita pa att dina kollegor gér samma sak.

VAR PASSIONERAD OCH LEVERERA STARKA KUNDUPPLEVELSER
Visa personlig omtanke och gor det lilla extra. Genom att lyssna, forsta och ta ansvar far du kunden att
kdnna sig viktig.

GOR DET ENKELT FOR KOLLEGOR OCH KUNDER

Komplicera inte i onédan. Kommunicera pad ett sétt som dr enkelt att forstd och tdnk pd att det dr du
som avsdndare som dr ansvarig for att na fram.

DRIV FORANDRING OCH VAR KOSTNADSMEDVETEN

Vidga utmana och se méjligheterna i din egen och féretagets utveckling. Var kostnadsmedveten utan att
kompromissa med kvaliteten.



Sakra Larm

Utforma ett battre vardeerbjudande genom ny paketering och

prissattning och skapa tydligare kundsegment
Gora om forsaljningsorganisationen och lonemodell for hdgre effektivitet

Ta marknadsandelar fram till bytet av 2- & 3G-natet & uppgradera

befintliga larmsystem utan 4G.
Nya forsaljningskanaler sa som innesalj, webshop och partnersamarbeten

Utveckla och forbattra service och support for att skapa kundvarde och

leverera det erbjudande som efterfragas

En ldgkonjunktur i Sverige kan ge mojligheter i form av att kunna
rekrytera fler séljare och personal. Manniskor som drabbas av

lagkonjunkturen kan vara mer bendgna att se dver sitt larmsystem

Det finns 4,8 miljoner bostader i Sverige. 40% ar smahus

med aganderétt, 29% &r hyresratt och 21% ar

bostadsratt. Ovriga &r specialboenden s som

studentbostader m.m.

Det har sedan 1990 byggts ca 30 000 lagenheter och ca
8 000 smahus per ar.

29% uppger att de har larm i sin bostad, varav 23% har
det uppkopplat till larmcentral.

Kdlla Stéldskyddsforeningen & scb.se

Inom B2C sa uppger 8/10 studerande att de har en
uppkopplad pryl i hemmet jamfort 4/10 pensionarer.
9/10 hoginkomsttagare har en uppkopplad pryl jamfort
med 5/10 laginkomsttagare.

Kdlla Svenskarna och internet 2021




SVENSKA
RYGGHETSLOSNINGAR

SAKERHET & VALFRIHET

@

SVENSKA
ALARM

SECTOR

FAKTARUTA

Vi kan se att bolag som i manga ar fokuserat pa

KONKURRENTANALYS B2C

'\

verisure

G

921ca

hyres/SaaS-upplagg inte ligger i topp nar det kommer till

tillvaxt men daremot nar det kommer till IGnsamhet.

Bolag som valt en hyres/SaaS-strategi genererar vinst nar
tillvaxten avtar. Sector Alarm véxte fran 294 MSEK till 791
MSEK mellan 2012-2015 utan att generera vinst.

Vi kan se att marknaden idag ar under konsolidering och

att manga mindre och mellanstora bolag har svart att

overleva. Nya foretag pa marknaden satsar pa andra

typer av produkter genom andra forsaljningskanaler.

EBITDA-
Foretag Affarsmodell Pris Nettoomsittning Tillvaxt marginal
2020 (MSEK) 2020 2020
Hogt pris, varde & 7 900kr +
Verisure Sverige AB kvalité. 499kr/man Y 8,6% 30,20%
Lagt pris, alla ska ha 0 kr +
Sector Alarm AB rad 499 kr/man 1029 2,9% 46,10%
Agande med
mojlighet till 23 900 kr +
Garda Alarm AB avbetalning 149kr/manad 63 -3,0% 2.30%
Agande med
mojlighet till 17 150 kr +
Svenska Alarm AB avbetalning 145kr/manad 23 -0,4% 7,50%
Agande med
mojlighet till 21900 kr +
avbetalning 99kr/manad 19 -20% 16,5%
Agande/hyra/Delbetal | 3 695 kr +
Sensor Alarm ning 119kr/manad 3,5 211% -325%




SMA & MEDELSTORA
BOLAG

» Tydlig paketering i form av inbrottslarm, branddetektion och
kamerabevakning. Flexibel betalning genom att erbjuda pa kontant,

leasing och hyresupplagg.

» Tjana pengar pa I6pande intdkter i form av serviceavtal, Cloud- lagring

och larmcentral.

* Manga foretag har idag larm och vikten av att kunna vara

konkurrenskraftiga pa utbyten ar stor. Beroende pa var strategi sa

FAKTARUTA

Antal foretag i Sverige

kommer I6nsamheten antingen efter 3-6 manader, det innebar att vi
da behover ta en hdgre initial summa och inte kommer sélja samma
mangd. Valjer vi den andra strategin som innebar en +/-0 affar initialt Total, 1 194 496

sa kommer vi kunna salja fler till antalet men I[6nsamheten kommer

Enmansfoéretag, 896 804

efter ca 12 manader men ocksa med en mycket battre |ldnsamhet ar
Mikro (1-9 anstallda), 250 343

3+.
Sma (10-49 anstallda), 39 431
* Fokus att bygga en storre forsaljningsorganisation Medel (50-249 anstallda), 6 654
under 2023.

Stora (fler an 250 anstallda), 1 264

Kalla ekonomifakta.se 2021




KONKURRENTANALYS SMB

J

& SafeTeam
FINLARM

PROSERO

®
SECURITY

FAKTARUTA

EBITDA-
Foretag Affarsmodell Pris Nettoomsittning Tillvaxt marginal
2020 (MSEK) 2020 2020
fran 9 900kr +
Securitas Direct Installation + hyra 699kr/manad 781 | 1,4% 21,0%
Great Security 382 12,0% -1,0%
SafeTeam 328 10,5% 6,7%
Finlarm 139 25,0% 4,8%
SafeGuard 12,5 -39% -2,2%
Prosero Security
Group Forvarv och tillvaxt 1533 120% 13,7%
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